
Die Leantechnik AG, Oberhausen, hat sich im Ver-
trieb personell verstärkt, um dem steigenden Bera-
tungsbedarf gerecht zu werden und den Service wei-
ter zu verbessern: Mirko Schröders (32) unterstützt 
den Innendienst des Unternehmens und betreut in 
erster Linie den französischen Markt. Damit baut 
Leantechnik die seit Jahren erfolgreich betriebene 
Internationalisierung strategisch weiter aus.
Thomas Cichy (51) ist neues Mitglied im Außendienst-
Team und steht für alle Kunden und Interessenten 
der PLZ-Gebiete 4 und 5 als kompetenter Berater bei 
der Planung individueller Hub- und Transferaufgaben 
zur Verfügung.
Mit Lifgo und Lean SL hat die 1993 gegründete Lean-
technik AG zwei kombinierbare Serien von Zahnstan-
genhubgetrieben im Programm, die in der Automati-
sierung in zahlreichen Branchen Einsatz fi nden. Das 
Spektrum reicht dabei von der Automotive- bis zur 
Chemie-Industrie. Zum Produktspektrum gehören 
ferner teil- und funktionsfertige Systeme, wie Hub-
tische und -säulen sowie Linearportale, Shuttles und 
nicht zuletzt Positioniervorrichtungen und Pick-and-
Place-Einheiten, die auf dem Lifgo- und dem Lean-SL-
Baukasten basieren, und die unter dem Produkt-
namen Leantranspo individuell konzipiert und 
gefertigt werden.

www.leantechnik.com

Bei einer Umfrage des VDMA 
Photovoltaik-Produktions-
mittel zur Auftragssituation 
meldeten 98 Prozent der Un-
ternehmen eine Verbesserung 
gegenüber dem Vorjahr, 76 
Prozent fahren sogar Über-
stunden. Die Auftragsreich-
weite liegt aktuell im Mittel 
bei 7,5 Monaten. 
Dr. Peter Fath, Vorsitzender 
des VDMA-Fachverbandes, er-
wartet deshalb in diesem Jahr 
ein Umsatzplus von 19 Prozent 
für die PV-Branche.

www.vdma.org/pv 

 Wachstums-Champion im Lahn-Dill-Kreis 

Mirko Schröders (links) und Thomas Cichy sorgen bei Leantechnik 

für noch mehr Kundennähe, auch im internationalen Rahmen.

  Sonnige 
Aussichten

Dr. Peter Fath: »Für 2011 ist die Branche 

bestens aufgestellt.«

Die ASM Pacifi c Technology Inc., 
Hongkong, hat das Geschäftsge-
biet Siplace Bestückautomaten 
aus dem Siemens-Konzern über-
nommen. Das Siplace-Team wird 
mit seinen weltweit 1.200 Mitar-
beitern unter dem Namen ASM 
Assembly Systems als separater 
Geschäftsbereich für SMT-Tech-
nologien in die ASMPT-Group in-
tegriert. Der Standort München 
mit knapp 700 Mitarbeitern bleibt 
mit allen Aktivitäten erhalten. 

www.siplace.com

 Siplace 
goes Asia 

Günter Lauber, CEO Siplace: »ASMPT kennt 

die zyklische Elektronikindustrie bestens.« 

Die Friedhelm Loh Group ist 
eines von (nur) sechs deutschen 
Unternehmen, die in den letzten 
fünf Jahren beim Umsatzwachs-
tum nicht nur über dem Durch-
schnitt ihrer Branche lagen, son-
dern auch den Durchschnitt der 
2.000 umsatzstärksten Kon-
zerne der Welt übertrafen. Dies 
ist das Ergebnis einer Studie, 

welche die internationale Unter-
nehmensberatung Accenture ex-
klusiv für die Tageszeitung »Die 
Welt« erstellt hat. 
Der wichtigste Faktor für diesen 
weltweiten Erfolg ist laut Accen-
ture die Unternehmenskultur: 
Das gesamte Führungsteam zie-
he an einem Strang und sei da-
durch in der Lage, schneller als 

der Wettbewerb zu handeln und 
neue Produkte effi zienter umzu-
setzen und auf die Märkte zu 
bringen. Besonders günstig wir-
ke sich die langjährige personelle 
Kontinuität in der Unterneh-
mensleitung aus.
Der zweite Erfolgsfaktor ist der 
beherzte und frühe Eintritt in die 
Wachstumsmärkte. Das trifft 
speziell auf Rittal zu, das größte 
Tochterunternehmen der Fried-
helm Loh Group, die insgesamt 
weltweit 16 Produktionsstätten, 
über 60 internationale Tochter-
gesellschaften sowie 40 Vertre-
tungen unterhält, um nahe am 
Kunden zu sein.
Der gezielte Zukauf von Unter-
nehmen und deren Eingliederung 
schließlich ist der dritte ausge-
machte Erfolgsfaktor. Ihre wohl-
überlegte Zusammensetzung sei 
der Grundstock für die ausge-
zeichnete Stellung der Gruppe 
am Markt.
www.friedhelm-loh-group.com

Friedhelm Loh, Inhaber der Friedhelm Loh Group: »Wir sind ein Familienunternehmen. 

Dadurch sind wir unabhängiger, freier bei Entscheidungen und in der Regel schneller.«
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 Manpower für mehr 
Beratung und mehr Service 


